SPECIAL IMMOBILIER

INNOVATION

LAGHAT AVEGLA SOURIS

Limmobilier vit une véritable révolution numérique, inventant de
nouveaux seroices en ligne. Vente en 48 heures, démaiérialisation des
compromis, annonces enrichies, tout est fait pour se simplifier la vie

Par MARION MARTEN-PEROLIN

n seulement un an, 'immobilier a

connu une révolution sur le Net.

Des start-up ont développé des

concepts novateurs répondant aux
besains des clients et des professionnels ahin
de gagner du temps o nquelques clics. « On
lobserve de plus en plus avec lavirtualisation
des relations clients, les visites a distance, les
services de home staging [mise en valeur du
bien, NDLR] ou l'avénement de la 3D »,
résunie Hervé Parent, fondateur du salon
Rent, le rendez-vous annuel dédié aux nou-
velles technologies pour I'immobilier. Petit
tour d'horizon des sites envue.

VENDRE SON LOGEMENT
EN 48 HEURES

En s'inspirant de son grand frére américain
Opendoor, Homeloop permet de vendre
sonappartement ¢n 48 heures, Comment ?
Le site, lancé en juin 2016, s porte acqué-
reur dubien (i Paris et en petite couronne,
pour I'instant) aprés avoir vérifié Pintérét

- de la transaction via les statistiques et les

données du marché, « Nous avons pour
objectifde le revendre aprés une rénovation
compléte, C'est une vraie prise de risque : en
tant que professionnel, nous ne pouvons pas

nows rétracter. Nous complons a ce joyy
s millions dleuros de transactions
15 appartermnents vendus », détaille Auréliey,
Gouttefarde, son cofondateur.

\VOIR TOUTES LES DONNEES
EN MAIN

Avec le nombre croissant de données gy,
open data (acces libre), il suffisait de pep.
ser 4 les trier. Clest le principe du smap
data. Clest sur ce filon que se positionne
CityScan, application de « géodécision ,,
qui permet d'obtenir une somme d'infor.
mations environnementales sur sa future
adresse (nuisances, pollution, risques,
transports, ete.). « Ce pourra méme étre un
moyen de prédire le prix de revente d'un
bien », assure Edouard Le Goff, son PDG,

GAGNER DU TEMPS
SUR LA PAPERASSERIE

Aujourd’hui, Pélaboration d'un compromis
de vente peut s'effectuer via internet et
smartphone. Mynotary, plateforme colla-
borative réunissant tous les intervenants
d'une transaction, permet de gagner du
temps sur les tiches pouvant étre automa-
tisées, « L'acquéreur n'a méme plus besoin
de se déplacer. Il suffit de se connecter pour
suivre lavancement de la vente », note Sacha
Boyer, son cofondateur. Grace a cet outil,
tout est dématérialisé, du compromis ala
procuration en passant par les nombreux
documents relatifs ala loi Alur. « Cest beau-
coup de paperasse en moins », conclut Sacha
Boyer. Et, en plus, ¢'est écolo,

TROUVER
LE BON PROFESSIONNEL

i -: '*:-'.' % _I'é]';]’l.renttt F-l.lr]{' ﬂ'iﬂdéle d{'
edons d'autres secteurs. Tel

observe méme une évolution de +10% par

mOois sur la requéte « comparer les agences
. ieres ». « Notre but est d'apporter uné
information towjours plus compléte enamont,
afin de rassurer les particuliers », explique
Arthur Cassagmau, son cofondateur. Elisz-
beth J“_Ji‘-'ﬂ, une Marseillaise de 42ans a
créé Tkimo9, un site comparateur de 3




